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Rzeszéw, 05 marca 2018 r.
ZAPYTANIE OFERTOWE

Zakup 5 ksigzek:
do nauki prawniczego jezyka angielskiego, redagowania pism procesowych, sztuki argumentacji,
retoryki, i negocjacji
wraz z dostawg do siedziby Zamawiajacego

l. Zamawiajacy

Wyisza Szkota Prawa i Administracji Rzeszowska Szkota Wyzsza
ul. Cegielniana 14, 35-310 Rzeszow

tel. 17 867 04 00

fax: 17 867 04 99

WWW.wspia.eu

Il. Zasady ogdlne

1. Zapytanie ofertowe prowadzone jest zgodnie z Wytycznymi w zakresie kwalifikalnosci wydatkéw w ramach
Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu
Spdjnosci na lata 2014 -2020, do ktérych nie ma zastosowania ustawa z dnia 29 stycznia 2004 r. — Prawo
zaméwien publicznych.

Zamawiajacy dopuszcza mozliwosc sktadania ofert czesciowych.

Oferta powinna zawiera¢ oferte sprzedazy co najmniej jednej ksigzki.

Oferta na kazdg z ksigzek bedzie traktowana odrebnie i odrebnie oceniana.

vk W

Wykonawca wyraza zgode na wybdr przez Zamawiajgcego nie wszystkich z oferowanych ksigzek.

lll. Opis przedmiotu i warunkow realizacji zamdwienia

Lp. Nazwa - Tytut llos¢
1. The Lawyer’s English Language Course book 45
ISBN: 978-0-9540714-6-2
Author: Catherine Mason
Publisher: Global Legal English

2. Sztuka argumentacji. Stownik terminologiczny 45
Autor: K. Szymanek

3. Retoryka — praca zbiorowa 45
Warszawa 2017

4, Jak wygrac kazdy spor. Negocjacje w zyciu codziennym 45
Autor: A.M. tobuz

5. Metodyka sporzadzania pism procesowych w sprawach karnych, cywilnych, gospodarczych i 45

administracyjnych.
Autor: Aleksandra Cempura, Anna Kasolik,
Wyd.: Wolters Kluwer Polska, rok publikacji: 2017
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IV. Termin wykonania Zaméwienia:

w nieprzekraczalnym terminie do 26.111.2018 r.
V. Inne warunki realizacji zamdwienia:

Rozliczenia miedzy Zamawiajgcym, a Wykonawcg bedg prowadzone w PLN.
VI. Opis sposobu przygotowania i dostarczenia ofert

1. Oferta powinna zostaé przygotowana zgodnie z zatgcznikiem nr 1 do niniejszego zapytania.
Ceny ksigzek nalezy wyrazi¢ w PLN, z doktadnoscig do dwdéch miejsc po przecinku.

3. Cena powinna uwzglednia¢ cene ksigzki wraz z kosztami dostawy, z podziatem na cene netto, podatek VAT
oraz cene brutto. W cenie brutto powinny zosta¢ uwzglednione wszelkie koszty zwigzane z realizacjg
Zamowienia, w tym koszty dostawy do siedziby Zamawiajacego.

Oferte nalezy przesta¢ w terminie do dnia 12.03.2018 r. (decyduje data wptywu).

5. Oferte nalezy doreczy¢ na adres:
siedziby Uczelni wskazany w czesci |,

6. Przed uptywem terminu, o ktérym mowa w ust. 4, Wykonawca moze zmienié¢ lub wycofa¢ oferte.

VII. Ocena ofert

1. W przypadku ztozenia ofert przez wiecej niz jednego Wykonawce, Zamawiajgcy dokona oceny ofert i
wyboru najkorzystniejszej oferty na postawie kryterium:
e cena-—100%,

2. W przypadku ztozenia ofert na wiecej niz jedng ksigzke, kazda z nich bedzie oceniana odrebnie.

3. W toku badania i oceny ofert Zamawiajgcy moze zazgda¢ od Wykonawcdédw wyjasnien dotyczgcych tresci
ztozonych ofert.

VIII. Przestanki odrzucenia oferty

Zamawiajacy odrzuci oferte jezeli jej tres¢ nie bedzie odpowiadad tresci zapytania ofertowego, zostanie ztozona
po terminie sktadania ofert.

IX. Wybor oferty

1. O wyborze najkorzystniejszej oferty Zamawiajgcy zawiadomi niezwtocznie wszystkie osoby, ktére przestaty
oferty.

2. Zamawiajacemu przystuguje prawo zamkniecia trybu niniejszego zapytania bez wybrania ktérejkolwiek z
ofert.

X. Uniewaznienie postepowania

Zamawiajacy uniewazni postepowanie, gdy cena najkorzystniejszej oferty przewyzszy kwote, ktdra
Zamawiajacy moze przeznaczy¢ na sfinansowanie Zaméwienia.

XI. Zataczniki

Zatgcznik nr 1 — formularz ofertowy
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FORMULARZ OFERTOWY

Zakup 5 ksigzek:
do nauki prawniczego jezyka angielskiego, redagowania pism procesowych, sztuki argumentacji,
retoryki, i negocjacji
wraz z dostawg do siedziby Zamawiajacego

Dane Wykonawcy (oferenta)

Nazwa
Adres siedziby
NIP REGON
Tel. Fax
E-mail
oferujemy wykonanie przedmiotu Zamowienia okreslonego w Zapytaniu Ofertowym
Cena jednego
Przec'im.lot. Nazwa - Tytut egzerlm?la!rza
Zamowienia ksigzki
(brutto)*

Ks'Tka The Lawyer’s English Language Course book
nr ISBN: 978-0-9540714-6-2

Author: Catherine Mason

Publisher: Global Legal English
Ksigzka Sztuka argumentacji. Stownik terminologiczny
nr2 Autor; K. Szymanek
Ksigzka Retoryka — praca zbiorowa
nr3 Warszawa 2017
Ksigzka Jak wygrac kazdy spér. Negocjacje w zyciu codziennym
nr4 Autor: A.M. tobuz
Ksigzka Metodyka sporzadzania pism procesowych w sprawach karnych, cywilnych,
nr5 gospodarczych i administracyjnych.

Autor: Aleksandra Cempura, Anna Kasolik,

Wyd.: Wolters Kluwer Polska, rok publikacji: 2017

*w cenie brutto mieszczg sie wszelkie koszty zwigzane z realizacjag Zamdwienia
miejscowosé, data podpis osoby uprawnionej do reprezentowania
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